Technik Handlowiec

TECHNIK HANDLOWIEC

szybkos¢, konkurencyjnosc¢, negocjacje

Handlowiec - nie sztukg jest wyprodukowac, prawdziwg
sztuka jest dobrze sprzedac i osiggnaé zysk

Dowiesz sig:

- jak funkcjonowaé we wspétczesnym biznesie

- jak zaspokoi¢ potrzeby wymagajacego konsumenta

- jak pozyskiwac | efektywnie wykorzystac informacje o rynku
- jakie stosowac metody analizy ekonomicznej

- jak by¢ lepszym od konkurencji

| co dalej? Czeka na Ciebie praca w:

punktach sprzedazy detalicznej, hurtowniach i magazynach,
przedsiebiorstwach handlowych o réznych formach wiasnosci,
instytucjach promocji i marketingu, wtasna dziatalnos¢ gospodarcza
w branzy handlowo — marketingowe]

Zostan specjalista ds. handlu!

czyli Srednim personelem do spraw sprzedazy.

Kierunek ten realizowany jest w oparciu o wspoétprace z przedstawicielami firm handlowych-
Rossmann
Supermarkety Drogeryjne Polska sp. z 0.0. oraz spolke cywilng Filko- kasy fiskalne.

Nauczymy Cie:

» wiedzy o funkcjonowaniu rynku o potrzebach konsumenta

* organizacji pracy w punktach sprzedazy

* obstugi programéw komputerowych w zakresie sprzedazy

* stosowania przepisow prawa cywilnego i handlowego

» zasad wspotpracy z kontrahentami

* postugiwania sie jezykiem obcym handlowym w kontaktach z kontrahentami i instytucjami
» prowadzenia korespondencji w sprawach handlowych, osobowych i finansowych

* pracy w zespole, prowadzenia negocjacji

* organizowania wtasnej dziatalnosci gospodarczej

* planowania wtasnej kariery zawodowej

Mozliwosci podjecia pracy:

* punkty sprzedazy detalicznej

* hurtownie i magazyny

* przedsiebiorstwa handlowe o réznych formach wtasnosci

* instytucje promocji i marketingu

* wlasna dziatalnos$¢ gospodarcza w branzy handlowo - marketingowe;j



» mozliwos¢ dalszego ksztalcenia na kierunkach ekonomicznych

To idealny kierunek dla oséb , ktére charakteryzuje:

* wysoki poziom aktywnosci

* odpornos¢ psychiczna
 Zrownowazenie emocjonalne

* rzetelnosc i uczciwosc

* umiejetnos¢ samokontroli i samooceny
* komunikatywnos¢

* otwartos$¢ na innowacje

Kwalifikacje w zawodzie technik handlowiec wazne na terenie Polski oraz
Unii Europejskiej w obszarze:

HAN.O1. Prowadzenie sprzedazy
HAN.02. Prowadzenie dziatan handlowych



